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CONVERSION
DE VENTAS
CASO DE EXITO

TESTIMON'O - Caso anoénimo

Enfrentamos el desafio de garantizar el cumplimiento legal en el licenciamiento de la marca, al mismo
tiempo que buscabamos aumentar los ingresos de nuestra compania.

En colaboracion con Echez Group, desarrollamos un proyecto de generacion de ventas dirigido a medianasy
grandes empresas en Latinoameérica, que dio como resultado un incremento significativo en los ingresos por
licenciamiento. De esta manera pudimos implementar estrategias efectivas y tomar acciones oportunas,
ademas superamos ampliamente los objetivos iniciales del proyecto, logrando un cumplimiento del 125% en
comparacion con el indicador inicial.

El trabajo realizado por Echez Group nos permitié tener resultados sélidos, demostrando en nuestros clientes
el valor de nuestra solucién tecnoldgica ,’

Gerente Comercial

RESENA DEL CLIENTE

Empresa lider mundial en tecnologia de disefio y creacién. Con experiencia en arquitectura, ingenieria, construccion,
diseflo, manufactura y entretenimiento.

www.echezgroup.com in f

info@e-chezcom
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RETO

Verificar el cumplimiento legal ante licenciamiento de la marca, asegurando el aumento de los ingresos.

IMPACTO

Con la implementacion de la solucién de generacién de demanda el cliente pudo:

- Incrementar en el revenue en licenciamiento de la - Generar un excelente trabajo en equipo aplicando
solucion que ofrecia la empresa. estrategias y tomando acciones sugeridas por
Echez en caso de requerirlas.

SOLUCIONES

Gracias a la implementacién de la solucién la empresa logré:

-» Eldesarrollo del proyecto de generacién de venta en Latinoamérica de una solucién especifica dirigido a medianas y
grandes empresas.

RESULTADO

El impacto positivo de la solucién ejecutada en el cliente se demuestra en:

resultado proyectado.

La superacioén del indicador inicial del proyecto, donde se logré un cumplimento al cliente de 125% del
nDD”
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